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* * * 

 
（2015 年 1 月 5 日 ─ 香港） 中國具領導地位的綜合房地產開發商之一 ─ 碧桂

園控股有限公司（下稱「碧桂園」或「集團」，股份代號：2007）宣佈， 2014 年全

年，集團共實現合同銷售金額約 1,288 億元（人民幣，下同），合同銷售面積約 1,928
萬平方米，分別同比增長 21.5%和 21.0%，完成全年合同銷售目標，創歷史新高，

同時實現銷售回款約 1,058 億元。這是繼 2013 年合同銷售超千億元人民幣之後，再

次逆市實現可持續增長。 
 
規模的增長首先得益於優良土地所在的位置，以及集團產品設計、營銷能力的優化

提升及包括互聯網平台拓展在內的一系列創新手段的運用。銷售規模上升的同時，

銷售均價保持平穩，可銷售存貨量穩中有降，去化率進一步提高。隨著成功經驗的

積累，碧桂園未來的設計和營銷的創新能力將實現進一步成長，繼續有效提升集團

業績。 
 
此外，集團高度重視經營性現金流管理，本年度銷售樓款現金回籠約 1,058 億元，

首次實現現金回款過千億。土地購買策略以補充有效土地儲備為主，全年獲取土地

的預期建築面積為 1,918 萬平方米，總代價約人民幣 164 億元（含少數股東權益）。 
 
碧桂園也在一直努力提高競爭水準，務求在較為波動的市場中也能實現增長。為了

適應新形勢下的發展，集團管理層引入了符合碧桂園特點的“同心共享”的合夥人

制度，實現職業經理人與集團及股東之間的利益始終保持一致的運行模式。此機制

從去年 10 月開始，已有多個新項目得以採用，預期的管理效果十分明顯。“同心共

享”機制加強了項目運營效率，提升職業經理人團隊的穩定性和積極性，受到了集

團內部及投資者的廣泛歡迎。 
 
 

－ 續 － 
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碧桂園將順應市場變化，為客戶提供優質產品和服務，以實踐我們一直以來的使命：

“希望社會因我們的存在而變得更加美好。” 
 
在新的一年裡，集團必將繼續努力，在保持一定銷售規模增長的同時，旨在強化內

部運營管理，狠抓成本控制，積極去庫存和盤活周轉較慢的資產，力爭實現經營性

淨現金流的良好表現，為股東創造更大價值。 
 
 

－ 完 － 
 
 
 
碧桂園背景資料 
碧桂園是中國具領導地位的綜合性房地產開發商之一。集團採用標準化的管理模式，業

務包含物業發展、建安、裝修、物業管理、物業投資、酒店開發和管理等。此外，「碧

桂園」品牌於 2006 年獲中國工商行政管理局認定為房地產界的中國馳名商標。碧桂園

於 2007 年 9 月 1 日成為摩根士丹利資本國際環球標準指數成分股之一，並於 2007 年

9 月 10 日成為恒生綜合指數及恒生中國內地綜合指數成分股。 
 
前瞻性資料 
本新聞稿載有前瞻性聲明。該等前瞻性聲明乃基於當前預測作出。該等聲明並非未來事

件或結果的保證。未來事件及結果涉及若干風險、不確定性以及難以預測的假設。實際

事件及結果可能由於各種因素變化而導致與本公佈所載說明出現重大分歧，包括本公司

及其子公司業務及財務狀況的變動、中國經濟和物業市場情況的變化、以及資本市場整

體上的變動。 
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